5 lokale Event-Marketing-ldeen fur
Fitness-, Gesundheits- und
Wellnessunternehmen

Wenn Sie ein lokales Fitness-, Gesundheits- oder
Wellnessunternehmen haben, sollten Sie sich unbedingt an
Gemeinschaftsveranstaltungen beteiligen. Dies ist eine
groRRartige Mdoglichkeit, das Bewusstsein zu scharfen,
Kunden zu gewinnen, starke Bindungen aufzubauen,
langfristige Loyalitat zu schaffen und gleichzeitig eine
bessere Community aufzubauen! Es gibt keinen Ersatz fur
die personliche Interaktion mit potenziellen Kunden. Als
kleineres lokales Unternehmen verstehen Sie die
Bedurfnisse, Winsche und Meinungen in lhrer Gemeinde.
Dies gibt Ihnen einen einzigartigen Vorteil gegenuber den
grofReren nationalen Unternehmen. Achten Sie darauf,
Ereignisse auszuwéhlen, die Ihre Zielgruppe anziehen. Hier
sind einige ldeen, die Sie berlcksichtigen sollten. 1.
Unterrichten Sie eine Klasse Wenn &amp;hellip;
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Hier sind einige ldeen, die Sie berlcksichtigen sollten.

1. Unterrichten Sie eine Klasse

Wenn Sie spezielle Kenntnisse zu einem Thema haben, bieten
Sie an, einige kostenlose Kurse in lhrer Gemeinde zu
unterrichten. Bist du ein personlicher Trainer? Unterrichten Sie
eine Klasse Uber sichere Gewichthebertechniken. Bist du ein
Erndhrungsberater? Unterrichten Sie eine Klasse daruber, wie
Sie im Lebensmittelgeschaft gesindere Lebensmittel auswahlen
kdnnen. Sind Sie ein Wellness-Coach? Unterrichten Sie eine
Klasse daruber, wie Sie einen gestinderen Lebensstil wahlen
konnen. Sie werden Uberrascht sein, wie schnell Ihr Name als
Experte “go-to” bekannt wird.

2. Sponsern Sie eine lokale Veranstaltung

Das Sponsern einer lokalen Veranstaltung ist eine grofRartige
Moglichkeit, Ihr Unternehmen mit einem guten Zweck zu
verbinden. Sie erhalten Werbung und kdnnen moglicherweise
sogar auf der Veranstaltung sprechen. Denken Sie daran, lhr
Verkaufsgesprach zu schonen. Konzentrieren Sie sich weiterhin
darauf, Werte zu liefern und das Markenbewusstsein fur lhr
Unternehmen und die Sache, fur die Sie werben, zu starken.



3. Hosten Sie ein Netzwerkereignis

Sie kdnnen lokale Unternehmen zusammenbringen und ein
soziales Netzwerk von Personen erstellen, die die Dienste des
anderen nutzen kénnen. Sie kdnnen Unternehmen dabei helfen,
einander zu finden und starke Beziehungen aufzubauen. Dies
bietet groRartige Moglichkeiten, andere lokale Unternehmen
kennenzulernen und sich gegenseitig zu helfen.

4. Arbeiten Sie mit einer gemeinnutzigen Organisation
zusammen

Seien Sie der Ansprechpartner flr eine gemeinnutzige
Organisation in Ihrer Gemeinde. Bieten Sie lhre Dienste zu
ermaligten oder unentgeltlichen Preisen an und Sie werden
bemerkt. Denken Sie daran, dass der Vorstand von
gemeinnitzigen Organisationen in der Regel aus Personen
besteht, die Macht und Einfluss auf die lokale Gemeinschaft
haben. Wenn Sie also einen grof3artigen Job fur sie machen,
kann dies zu Empfehlungen und mehr lokalen “bezahlenden”
Geschéaften fur Sie fuhren.

5. Geben Sie einen kostenlosen Workshop oder ein
Seminar

Sie konnen Menschen in Ihrer Gemeinde helfen, indem Sie ihnen
nutzliche Informationen und die Moglichkeit geben, Fragen zu
stellen. Sprechen Sie Uber die Vorteile von Bewegung oder
Gesundheit. Geben Sie ein Fitness-Bootcamp oder einen Yoga-
Entspannungstag. Seien Sie nicht aufdringlich in Bezug auf Ihre
Dienstleistungen und geben Sie nicht zu viel Verkaufsgesprach.
Denken Sie daran, der Fokus liegt darauf, Ihren potenziellen
Kunden zu helfen und ihnen einen echten Mehrwert zu bieten.

Inspiriert von Kim Essex



Besuchen Sie uns auf: mein-fitness.net
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